
1. ตารางสรุปตลาดสินค้าเครื่องจักรทางการเกษตร (ตลาดแอฟริกาตะวันออก) เฉพาะ
ประเทศที่มีศักยภาพ (เคนยา แทนซาเนีย อูกานดา) 
 
ประเทศ ข้อมูล 
ประเทศเคนยา 1. สภาพตลาดโดยทั่วไป 

- แรงงานร้อยละ 75 เปน็แรงงานในภาคการเกษตร หรือประมาณ 15 ล้านคน 
(แรงงานในระบบประมาณ 20 ล้านคน : World Bank 2019) 

- ภาคเกษตรกรรม มีมูลค่าทางเศรษฐกิจประมาณร้อยละ 22 ของ GDP ของ
ประเทศ หรือประมาณ 42,000 ล้านเหรียญสหรัฐ  

- สินค้าภาคเกษตรที่ส าคัญ ได้แก่ ชา (ส่งออกเป็นล าดบัที่ 1-2 ของโลก) กาแฟ 
กระหล่ าปลี ดอกไม้ หอมหัวใหญ่ มะม่วง ข้าวโพด มันฝรั่ง กลว้ย ถั่วเขียว ถัว
เหลือง ถั่วลันเตา พริกใหญ่ อ้อย ข้าว 

- สภาพดินของเคนยาที่มีความอุดมสมบูรณ์  และระบบชลประทานที่เหมาะแก่
การเพาะปลูกมีเพียง ร้อยละ 30 ของประเทศ ที่มีความพร้อมในการพัฒนาเปน็
พื้นที่เพาะปลูกที่ดไีด ้

- การเพาะปลูกมีการใช้เคร่ืองจักรทางการเกษตรเพียงร้อยละ 20-30 ของ
กระบวนการทั้งหมด กลา่วคือ การเตรียมหน้าดิน (Land preparation) จะมี
การใช้เคร่ืองจักรช่วยในการปลกู ข้าว และข้าวโพด ประมาณรอ้ยละ 40 
เท่านั้น หากเปน็การปลูกพืชอยา่งอื่น จะใช้แรงงานคนเปน็หลัก 

- วิธีการหรือเครื่องจักรที่ใช้คือ ใช้วัว/ควาย ใช้รถไถแบบสีล่้อ มีการใช้เครื่องจักร
บ้างแต่จะเป็นการเช่าจากรัฐบาลเนื่องเกษตรกรส่วนใหญ่ยังไม่มกี าลังชื้อใช้เปน็
ของตนเอง 

- การหว่าน จะใช้แรงงานคนเกือบทั้งกระบวนการ  
- การเก็บเก่ียวมีการใช้เครื่องเพียงร้อยละ 40-11 ข้ึนอยู่กับสภาพพื้นที่ โดยส่วน

ใหญ่แล้วจะใช้แรงงานคนเปน็หลัก 
- เกษตรกรส่วนใหญ่มีพื้นที่การเพาะขนาดไม่มากนักคือ รายละประมาณ 0-12.5 

ไร ่ต่อครอบครัว ท าให้ส่วนใหญ่ มีความต้องการเคร่ืองจักรทางการเกษตรขนาด
เล็กเช่นเดียวกับประเทศไทย (ไม่เกิน 35 แรงม้า) 

- ระบบชลประทานยังไม่ดี ท าให้ยังมีความต้องการเคร่ืองมือ เคร่ืองจักรที่เก่ียวกับ
การพัฒนาระบบชลประทานมาก เช่น ปั้มน้ า เครื่องผันน้ า ระบบลดน้ าที่ควบคุม
ปริมาณได้ เครื่องก าหนดไฟฟ้าจากน้ ามนั เป็นต้น  

- เกษตรกรส่วนใหญ่มีการปลูกพืชแบบผสมคือปลูกพชืมากกว่าหนึ่งชนิด หรือ 
เพาะปลูกและมีฟาร์มเลี้ยงสัตวด์้วย 

2. ประเภทสินค้าที่ต้องการ (ระบแุต่เครื่องมือที่มีความต้องการสูง) อาทิ เช่น 
- รถไถอเนกประสงค์แบบสี่ล้อ และสองล้อ 
- เครื่องก าเนิดไฟฟ้าหรือปั่นไฟขนาดเล็ก 
- ปั้มน้ า เครื่องผันน้ า 
- เครื่องก าเนิดไฟที่ใช้พลังงานแสงอาทิตย์ 
- เครื่องเกี่ยว/หว่านกึ่งอัตโนมัตทิีใ่ช้แรงงานคนช่วย (Semi Mechinery) 
- อุปกรณ์คัดแยกผลผลิตในสินคา้ผักผลไม ้
- อุปกรณ์เพิ่มมูลค่าเพิ่มผลไม้ เชน่ เครื่องอบแห้ง เคร่ืองคัดแยกขนาด เป็นต้น 
- เครืองรีดนมวัว 
- เครืองตัดหญ้าแบบใช้แรงงานคน 
- อุปกรณ์ช่วยในการเก็บเก่ียวหรือบด อ้อย/ข้าว/ข้าวโพด 
- อุปกรณ์ที่ใช้ในฟาร์มเลี้ยงไก่ เชน่ ที่ให้น้ า, ระบบการเลี้ยงกึ่งอัตโนมัติ 
- ระบบบริหารจัดการน้ าแบบน้ าหยด 
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3. โอกาสของสินค้าไทย/สิง่ที่ต้องจากสินค้าไทย 

- มีความต้องการสินคา้ขนาดเล็ก ราคาไม่แพง เนื่องจากไม่มีเงนิทนุสูง และ
เกษตรกรส่วนใหญ่เป็นรายเล็กที่ไม่สามารถเป็นเจ้าของเคร่ืองจักรหรืออุปกรณ์
เองได้ ส่วนใหญ่ใช้งานโดยการเช่าเปน็คร้ังคราวจากหน่วยงานรัฐบาลที่ให้ความ
ช่วยเหลือ 

- ยังไม่มีมาตรฐานที่ควบคุมชดัเจน โดยขึ้นอยู่กับมาตรฐานของประเทศผู้ผลิตเปน็
หลัก โดยปัจจบุัน สว่นใหญ่เป็นเครืองจักรมาจากจีน และยุโรป โดยจีนเปน็ผู้
ครองตลาดส าหรับเคร่ืองจักรขนาดเล็ก เพราะราคาไม่แพง มีระบบการผ่อน
ช าระ หรือให้เช่า เหมาะแก่เกษตรกรขนาดเล็ก ส่วนเครื่องจักรของยุโรปจะใช้ใน
เกษตรรายใหญ่ที่เป็นสหกรณ์หรือบริษัทร่วมทุนกับประเทศยุโรป เพราะจะใช้
เครื่องจักรขนาดใหญ่เพราะราคาสูง 

- รัฐบาลมีระบบการเข้าไปช่วยเหลือ ผ่านระบบให้เช่าเครื่องจักรขนาดเล็ก แต่ไม่
เพียงพอ โดยมีงบประมาณสนบัสนุนให้เกษตรกรเช่าได้เพียงร้อยละ 5 ของ
เกษตรกรทั้งหมด โดยเป็นการเช่าผา่นเทศบาล (County) ของแต่ละจังหวัด 

- ยังมีความรู้ในการใช้งานเครื่องจกัรต่ า หากผู้ส่งออกไทยต้องการให้สินค้าเป็นที่
แพร่หลาย จะต้องมีบริการหลังการขายและซ่อมบ ารุง หรือแนะน าการใช้งานที่ดี 
ซึ่งปัจจุบนัจนีมีการให้ความรู้ที่ดกีว่าผู้ผลติจากประเทศอ่ืน 

4. กฎระเบียบการน าเข้า/ภาษีหรอืค่าใช้จ่ายต่างๆที่เกี่ยวข้องกบัการน าเข้า 
- ภาษีน าเข้าร้อยละ 25 

  

  

  
ตัวอย่างเครื่องจักรและอุปกรณ์ทางการเกษตรในตลาดเคนยา 
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- ภาษีมูลค่าเพิ่มร้อยละ 16 
- ค่าธรรมเนียม Import Declaration Fee ร้อยละ 3 
- ค่าธรรมเนียมรถไฟ ร้อยละ 2.0 

5. ปัจจัยแห่งความส าเร็จในการท าธุรกิจของผู้ส่งออกไทย 
- ราคาสินคา้ทีไ่ม่แพงหรือแตกต่างมากเมื่อเทียบกับจีน 
- มาตรฐานสินคา้ที่ไทยมีคุณภาพมากกว่า 
- บริการหลังการขายที่แม้จนีจะท าได้ดี แต่ก็ยังมโีอกาสหากเราท าได้มากกว่าอีก

มากเนื่องจากตลาดรับรู้ว่าสินคา้ไทยมีคุณภาพดีกวา่ แต่ข้อเสียคือไทยไม่ค่อยมี
บริการหลังการขาย 

- การน าเข้ายังท าได้ในปริมาณมูลค่าไม่สูงนัก หรือ ส่วนใหญ่เป็นการสั่งชื้อแบบ
จ านวนไม่มาก (Small Lot) จงึต้องการความหลากหลายในการส่งออกให้มี
สินค้าหลายชนิดใน 1 order หรือ shipment หรือ ต้องมีความพร้อมในการ 
Consolidate ใน order ได ้

- ความยืดหนุนในด้านการเงินควรมีมาก หากค้าขายแบบ L/C โอกาสในการขาย
จะน้อยมาก แต่ไม่ควรปล่อยเครติดเพราะโอกาสไม่ได้รบัการช าระค่าสินคา้สูง 
 

ประเทศแทนซาเนีย 1. สภาพตลาดโดยทั่วไป 
- แรงงานร้อยละ 50 เปน็แรงงานในภาคการเกษตร หรือประมาณ 12 ล้านคน 

(แรงงานในระบบประมาณ 20 ล้านคน : World Bank 2014) 
- ภาคเกษตรกรรม มีมูลค่าทางเศรษฐกิจประมาณร้อยละ 24 ของ GDP ของ

ประเทศ หรือประมาณ 15 พันล้านเหรียญสหรัฐ (ส่งออกผลผลิตประมาณ 
84% ของผลผลิจทั้งหมด 

- สินค้าภาคเกษตรที่ส าคัญ ได้แก่ ข้าวโพด  มันส าปะหลัง มนัฝรัง่ ถั่ว กล้วย ข้าว 
ข้าวฟ่าง น้ าตาล ฝ้าย เม็ดมะม่วงหิมพานต์ ชา ยาสบู ปา่นศรนารายณ์ 

- สภาพดินของแทนซาเนียที่มีความอุดมสมบูรณ์  และระบบชลประทานที่เหมาะ
แก่การเพาะปลูกมีเพียง ร้อยละ 30 ของประเทศ ที่มีความพร้อมในการพัฒนา
เป็นพื้นที่เพาะปลูกที่ดไีด้ 

- การเพาะปลูกมีการใช้เคร่ืองจักรทางการเกษตรเพียงร้อยละ 20-30 ของ
กระบวนการทั้งหมด ขึ้นอยู่กับประเภทของพืชที่ปลูก กล่าวคือ หากเป็นพืชไร่ 
เช่น ชา กาแฟ ปา่น อ้อย ยาสูบ ผู้ถือครองที่ดินมักเป็นกลุ่มสหกรณ์หรือ
เกษตรกร ที่อาจมีบริษัทลงทนุจากยุโรปสนับสนนุ ท าให้กลุ่มนีจ้ะใช้เคร่ืองจักร
ประมาณร้อยละ 40 ของกระบวนการเพราะปลูก แต่หากเป็นกลุ่มเกษตรกร
รายย่อยที่ถือครองที่ดินน้อยกว่า 10 ไร่ (3 เอเคอร์) จะใช้แรงงานคนหรือเครือง
จักรขนาดเล็กทั้งหมด หรือใช้เครื่องจักรเพียงร้อยละ 15-20 ของกระบวนการ 

- หากเป็นพืชไร่ขาดใหญ่จะใช้ tractor ขนาดเล็กและกลาง เปน็หลัก ส่วน
เกษตรกรรายย่อยจะใช้วัว แรงงานคน รถไถ่แบบสีล่้อ เป็นหลัก 

- ระบบชลประทานยังไม่ดี ท าให้ยังมีความต้องการเคร่ืองมือ เคร่ืองจักรที่เก่ียวกับ
การพัฒนาระบบชลประทานมาก เช่น ปั้มน้ า เครื่องผันน้ า ระบบลดน้ าที่ควบคุม
ปริมาณได้ เครื่องก าหนดไฟฟ้าจากน้ ามนั เป็นต้น 

2. ประเภทสินค้าที่ต้องการ (ระบแุต่เครื่องมือที่มีความต้องการสูง) อาทิ เช่น 
- รถแทรกเตอร์ขนาดกลางและขนาดเล็ก 
- รถไถอเนกประสงค์แบบสี่ล้อ และสองล้อ 
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- เครื่องก าเนิดไฟฟ้าหรือปั่นไฟขนาดเล็ก 
- ปั้มน้ า เครื่องผันน้ า 
- เครื่องก าเนิดไฟที่ใช้พลังงานแสงอาทิตย์ 
- เครื่องเกี่ยว/หว่านกึ่งอัตโนมัตทิีใ่ช้แรงงานคนช่วย (Semi Mechinery) 
- อุปกรณ์คัดแยกผลผลิตในสินคา้ผักผลไม ้
- อุปกรณ์เพิ่มมูลค่าเพิ่มผลไม้ เชน่ เครื่องอบแห้ง เคร่ืองคัดแยกขนาด เป็นต้น 
- เครืองรีดนมวัว 
- เครืองตัดหญ้าแบบใช้แรงงานคน 
- อุปกรณ์ช่วยในการเก็บเก่ียวหรือบด อ้อย/ข้าว/ข้าวโพด 

3. โอกาสของสินค้าไทย/สิง่ที่ต้องจากสินค้าไทย 
- มีความต้องการสินคา้ทั้งขนาดกลาง ขนาดเล็ก ราคาไม่แพง เนือ่งจากไม่มี

เงินทุนสงู และเกษตรกรส่วนใหญ่เป็นรายเล็ก แต่ก็มีรายใหญ่ทีต่้องการเครือง
จักรขนาดกลางและเล็กจ านวนไม่มาก ขนาดประมาณ 1500 – 
1800 p.a. 
 

 

 

  

  
ภาพตัวอย่างเครื่องจักรขนาดกลางและเล็กที่มีในตลาดแทนซาเนีย 

 
- ยังไม่มีมาตรฐานที่ควบคุมชดัเจน โดยขึ้นอยู่กับมาตรฐานของประเทศผู้ผลิตเปน็

หลัก โดยปัจจบุัน สว่นใหญ่เป็นเครืองจักรมาจากจีน และยุโรป โดยจีนเปน็ผู้
ครองตลาดส าหรับเคร่ืองจักรขนาดเล็ก เพราะราคาไม่แพง มีระบบการผ่อน
ช าระ หรือให้เช่า เหมาะแก่เกษตรกรขนาดเล็ก ส่วนเครื่องจักรของยุโรปจะใช้ใน
เกษตรรายใหญ่ที่เป็นสหกรณ์หรือบริษัทร่วมทุนกับประเทศยุโรป เพราะจะใช้
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เครื่องจักรขนาดใหญ่เพราะราคาสูง อย่างไรก็ดี เนื่องจาก เคร่ืองจักรที่จะน าเข้า
ไปได้จะต้องผา่นการรับรองหรือวางสเปกจากหน่วยงานของรัฐ หรือ กระทรวง
เกษตรของแทนซาเนียด้วย 

- รัฐบาลมีระบบการเข้าไปช่วยเหลือ ผ่านระบบให้เช่าเครื่องจักรขนาดเล็ก แต่ไม่
เพียงพอ โดยมีงบประมาณสนบัสนุนให้เกษตรกรเช่าได้เพียงร้อยละ 10 ของ
เกษตรกรทั้งหมด โดยเป็นการเช่าผา่นหนว่ยงานของกระทรวงเกษตร
แทนซาเนีย ซึง่มีทั้งเคร่ืองจักรขนาดกลางและขนาดเล็กแลว้แตป่ระเภทของพืชที่
ปลูก 

- ยังมีความรู้ในการใช้งานเครื่องจกัรต่ า หากผู้ส่งออกไทยต้องการให้สินค้าเป็นที่
แพร่หลาย จะต้องมีบริการหลังการขายและซ่อมบ ารุง หรือแนะน าการใช้งานที่ดี 
ซึ่งปัจจุบนัจนีมีการให้ความรู้ที่ดกีว่าผู้ผลติจากประเทศอ่ืน 

4. กฎระเบียบการน าเข้า/ภาษีหรอืค่าใช้จ่ายต่างๆที่เกี่ยวข้องกบัการน าเข้า 
- ภาษีน าเข้าร้อยละ 0 หากระบุเป็นเครื่องจักรทางการเกษตร จะไม่มีภาษนี าเข้า 

เนื่องจากรัฐบาลต้องการพัฒนาขีดความสามารถของผลผลิตต่อไร่จึงไม่มีการ
เรียกเก็บภาษีน าเข้า 

5. ปัจจัยแห่งความส าเร็จในการท าธุรกิจของผู้ส่งออกไทย 
- ราคาสินคา้ทีไ่ม่แพงหรือแตกต่างมากเมื่อเทียบกับจีน และต่ ากวา่คู่แข่งจากยุโรป 

หรือ สหรัฐ เช่น  
- มาตรฐานสินคา้ที่ไทยมีคุณภาพมากกว่า 
- บริการหลังการขายที่แม้จนีจะท าได้ดี แต่ก็ยังมโีอกาสหากเราท าได้มากกว่าอีก

มาก 
- การน าเข้ายังท าได้ในปริมาณมูลค่าไม่สูงนัก หรือ ส่วนใหญ่เป็นการสั่งชื้อแบบ

จ านวนไม่มาก (Small Lot) จงึต้องการความหลากหลายในการส่งออกให้มี
สินค้าหลายชนิดใน 1 order หรือ shipment หรือ ต้องมีความพร้อมในการ 
Consolidate ใน order ได ้

- ความยืดหนุนในด้านการเงินควรมีมาก หากค้าขายแบบ L/C โอกาสในการขาย
จะน้อยมาก แต่ไม่ควรปล่อยเครติดเพราะโอกาสไม่ได้รบัการช าระค่าสินคา้สูง 

- ควรมีความสัมพันธ์กบัหน่วยงานภาครัฐ เนื่องจากมีบทบาทในการก าหนด สเป
กสินค้าที่จะมีการน าเข้ามาก 
 

ประเทศอูกานดา 1. สภาพตลาดโดยทั่วไป 
- แรงงานร้อยละ 72 เปน็แรงงานในภาคการเกษตร หรือประมาณ 18 ล้านคน 

(แรงงานในระบบประมาณ 25 ล้านคน : World Bank 2015) 
- ภาคเกษตรกรรม มีมูลค่าทางเศรษฐกิจประมาณร้อยละ 24 ของ GDP ของ

ประเทศ หรือประมาณ 7.2 พันล้านเหรียญสหรัฐ  
- สินค้าภาคเกษตรที่ส าคัญ ได้แก่ กาแฟ, ชา, น้ าตาล, ปศุสัตว์, น้ ามันพชื, ฝ้าย, 

ยาสูบ, ดง, ข้าวโพด, ถั่ว, มันส าปะหลัง, มันเทศ, ข้าวฟา่ง และถั่วลิสง 
- สภาพดินของอูกานดาที่มีความอุดมสมบูรณ์  และระบบชลประทานที่เหมาะแก่

การเพาะปลูกมีเพียง ร้อยละ 35 ของประเทศ ที่มีความพร้อมในการพัฒนาเปน็
พื้นที่เพาะปลูกที่ดไีด ้

- การเพาะปลูกมีการใช้เคร่ืองจักรทางการเกษตรเพียงร้อยละ 20-30 ของ
กระบวนการทั้งหมด ขึ้นอยู่กับประเภทของพืชที่ปลูก กล่าวคือ หากเป็นพืชไร่ 
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เช่น ชา กาแฟ ปา่น อ้อย ยาสูบ ผู้ถือครองที่ดินมักเป็นกลุ่มสหกรณ์หรือ
เกษตรกร ที่อาจมีบริษัทลงทนุจากยุโรปสนับสนนุ ท าให้กลุ่มนี้จะใช้เคร่ืองจักร
ประมาณร้อยละ 40 ของกระบวนการเพราะปลูก แต่หากเป็นกลุ่มเกษตรกร
รายย่อยที่ถือครองที่ดินน้อยกว่า 10 ไร่ (3 เอเคอร์) จะใช้แรงงานคนหรือเครือง
จักรขนาดเล็กทั้งหมด หรือใช้เครื่องจักรเพียงร้อยละ 15-20 ของกระบวนการ 

- เกษตรกรส่วนใหญ่มีพื้นที่การเพาะขนาดไม่มากนักคือ รายละประมาณ 3 เอก
ตาร์ต่อคนหรือประมาณ 10 ไร ่ท าให้ส่วนใหญ่ มีความต้องการเครื่องจักรทาง
การเกษตรขนาดเล็กเช่นเดียวกับประเทศไทย (ไม่เกิน 35 แรงม้า) 

- ระบบชลประทานยังไม่ดี ท าให้ยังมีความต้องการเคร่ืองมือ เคร่ืองจักรที่เก่ียวกับ
การพัฒนาระบบชลประทานมาก เช่น ปั้มน้ า เครื่องผันน้ า ระบบลดน้ าที่ควบคุม
ปริมาณได้ เครื่องก าหนดไฟฟ้าจากน้ ามนั เป็นต้น  

2. ประเภทสินค้าที่ต้องการ (ระบแุต่เครื่องมือที่มีความต้องการสูง) อาทิ เช่น 
- รถไถอเนกประสงค์แบบสี่ล้อ และสองล้อ 
- เครื่องก าเนิดไฟฟ้าหรือปั่นไฟขนาดเล็ก 
- ปั้มน้ า เครื่องผันน้ า 
- เครื่องก าเนิดไฟที่ใช้พลังงานแสงอาทิตย์ 
- เครื่องเกี่ยว/หว่านกึ่งอัตโนมัตทิีใ่ช้แรงงานคนช่วย (Semi Mechinery) 
- อุปกรณ์คัดแยกผลผลิตในสินคา้ผักผลไม ้
- อุปกรณ์เพิ่มมูลค่าเพิ่มผลไม้ เช่น เครื่องอบแห้ง เครื่องคัดแยกขนาด เป็นตน้ 
- เครืองรีดนมวัว 
- เครืองตัดหญ้าแบบใช้แรงงานคน 
- อุปกรณ์ช่วยในการเก็บเก่ียวหรือบด อ้อย/ข้าว/ข้าวโพด 

 
 

  

  

  
ภาพตัวอย่างเครื่องจักรขนาดกลางและเล็กที่มีในตลาดอูกานดา 
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3. โอกาสของสินค้าไทย/สิง่ที่ต้องจากสินค้าไทย 
- มีความต้องการสินคา้ขนาดเล็ก ราคาไม่แพง เนื่องจากไม่มีเงนิทนุสูง และ

เกษตรกรส่วนใหญ่เป็นรายเล็ก 
- ยังไม่มีมาตรฐานที่ควบคุมชดัเจน โดยขึ้นอยู่กับมาตรฐานของประเทศผู้ผลิตเปน็

หลัก โดยปัจจบุัน สว่นใหญ่เป็นเครืองจักรมาจากจีน และยุโรป โดยจีนเปน็ผู้
ครองตลาดส าหรับเคร่ืองจักรขนาดเล็ก เพราะราคาไม่แพง มีระบบการผ่อน
ช าระ หรือให้เช่า เหมาะแก่เกษตรกรขนาดเล็ก ส่วนเครื่องจักรของยุโรปจะใช้ใน
เกษตรรายใหญ่ที่เป็นสหกรณ์หรือบริษัทร่วมทุนกับประเทศยุโรป เพราะจะใช้
เครื่องจักรขนาดใหญ่เพราะราคาสูง 

- รัฐบาลมีระบบการเข้าไปช่วยเหลือ ผ่านระบบให้เช่าเครื่องจักรขนาดเล็ก แต่ไม่
เพียงพอ โดยมีงบประมาณสนบัสนุนให้เกษตรกรเช่าได้เพียงร้อยละ 15 ของ
เกษตรกรทั้งหมด โดยเป็นการเช่าผา่นหนว่ยงานภาครัฐของอูกานดา 

- ยังมีความรู้ในการใช้งานเครื่องจกัรต่ า หากผู้ส่งออกไทยต้องการให้สินค้าเป็นที่
แพร่หลาย จะต้องมีบริการหลังการขายและซ่อมบ ารุง หรือแนะน าการใช้งานที่ดี 
ซึ่งปัจจุบนัจนีมีการให้ความรู้ที่ดกีว่าผู้ผลติจากประเทศอ่ืน 

4. กฎระเบียบการน าเข้า/ภาษีหรอืค่าใช้จ่ายต่างๆที่เกี่ยวข้องกบัการน าเข้า 
- การน าเข้าเครื่องจักรและอุปกรณ์ในยูกันดาภาษีน าเข้าเข้า % แต่จะมีการเก็บ

ภาษี 6% เพิ่มเติม หากราคาของเคร่ืองจักรมีมูลค่ามากกว่า 22,500 เหรียญ
สหรัฐ  

5. ปัจจัยแห่งความส าเร็จในการท าธุรกิจของผู้ส่งออกไทย 
- ราคาสินคา้ทีไ่ม่แพงหรือแตกต่างมากเมื่อเทียบกับจีน 
- มาตรฐานสินคา้ที่ไทยมีคุณภาพมากกว่า 
- บริการหลังการขาย  
- การน าเข้ายังท าได้ในปริมาณมูลค่าไม่สูงนัก หรือ ส่วนใหญ่เป็นการสั่งชื้อแบบ

จ านวนไม่มาก (Small Lot) จงึต้องการความหลากหลายในการส่งออกให้มี
สินค้าหลายชนิดใน 1 order หรือ shipment หรือ ต้องมีความพร้อมในการ 
Consolidate ใน order ได ้

- ความยืดหนุนในด้านการเงินควรมีมาก หากค้าขายแบบ L/C โอกาสในการขาย
จะน้อยมาก แต่ไม่ควรปล่อยเครติดเพราะโอกาสไม่ได้รบัการช าระค่าสินคา้สูง 

- ควรมีความสัมพันธ์กบัหน่วยงานภาครัฐ เนื่องจากมีบทบาทในการก าหนด สเป
กสินค้าที่จะมีการน าเข้ามาก 

 
2. ข้อมูลผู้น าเข้า (โปรดดูเอกสารแนบ) 
 

 
 

รวบรวมโดย 
สคต. ณ กรุงไนโรบี 

มกราคม 2565 
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AGRICULTURAL MACHINERY IMPORTERS (KENYA) 

Company Contact Details  Remarks  

Brazagro Ltd Mr. Maina KARIUKI 
Commercial Director - BrazAgro Equipment & 
Machinery 
( Agriculture implements, machinery, technology 
Sector) 
Email:  sales@brazagroltd.com 
Email: comdir.brazagro@brazafricgroup.com 
 

Importers of 
agriculture 
equipment  

G. North & Son Ltd  AContact Ps: Elijah Mugah 
Tel: 254-733 930766 
Email: kaburia@gnorth.co.ke / 
agriculture@gnorth.co.ke / irrigation@gnorth.co.ke" 
Web: www.gnorth.co.ke 
Mitchell Cotts Logistics Centre, 2nd Floor 
Mombasa Road, Opposite Syokimau Railways Station 
          

Importers of 
agriculture 
equipment  

Charles Gerald Co., Ltd   Contact Person: Mr. Sput 
Tel: 254 722 349822 
E mail: horticentrekenya@gmail.com 
Web: https://www.horticentrekenya.com 
Kiambu Rd. 

Shade nets importers 
and greenhouse 
construction  

Youngtech Energy  Contact Person: Kanai Kibocha, Mungai Kibocha 
Tel: 254701405114 
E mail: kanaikibocha@gmail.com 
 
 

Dealers in Agriculture 
products  

Farmware (K) LTD Contact Person: Victor Kimotho  
Tel: 254722827768. 
E mail: victorkimotho59@gmail.com, 
info@farmware.co.ke 
Web: www.farmware.co.ke 
Naivasha, Kenya 

Dealers in agriculture 
products, Shadenets, 
greenhouses,  
irrigation equipment  

Rift Valley Machineries 
Ltd  

Contact Person: Mr. A Mbui 
Tel: 254733512342 
Email: a.mbui@rvmachinery.com 
Web: www.rvmachinery.com 
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Shadeystems E.A Ltd  Contact Person: Mr. Kinoti 
Tel: 254 714 244 242, 254 733 148 048 
E mail: info@shadesystems.co.ke 
Web: www.shadesystems.co.ke 
Kiambere Road House No 26. Upperhill Nairobi Kenya 

Importers and users 
of Shadenets  
premier provider of 
shade solutions 
under the sun.  
We manufacture and 
custom build 
restaurant canopies,  
marquees, swimming 
pool shades, canopy 
tents,  
lorry tarpaulins, 
garden umbrellas, 
wheel covers,  
branded gazebos, 
bouncing castles, 
school bags  
and a wide range of 
other customized 
products 
 

Marina Machineries (K) 
Ltd. 

Tel:  0722857072 
E mail: sales@marinakenya.com 
Web: www.marinakenya.com 
Industrial Area, Lusaka Road, Besides Fly Over Bridge 

Forage Choppers  
The company 
supplies a wide range 
of agricultural and  
industrial machinery 
to regional countries 
such as Zambia,  
Tanzania, Uganda, 
Ethiopia, Somalia, 
Sudan and Congo. 
 

Affordable Greenhouse & 
Irrigation Services 

Contact Person: Timothy Njuguna  
Tel: 254-28-333-061, 254-722-6626-60 
Email: affordablegreenhouse@gmail.com 
 
  

Importers and users 
of Shade nets  

Halb East Africa Trading 
Limited 

Contact Person: Hezron Awiti (Chief Executive Officer) 
Tel:254 722999868 
 
  

Importers of Farm 
and garden 
machinery 
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Fine touch Ltd  Contact Person: Gideon Mwaita  
Finetouch Africa Ltd 
Email. Finetouch@finetouch.co.ke, 
finetouchcon@gmail.com 
   

Importers of Farm 
and garden 
machinery 

Mwea Rice Growers 
Multipurpose Co-
operative Society ltd, 

Tel:  0722688417,  254-720-293-001, 254-721-562-
152, 254-702-192-512, 
E mail:  info@mrgm.co.ke, info.mrgm@gmail.com 
Web: http://mrgm.co.ke 

Rice milling Machines  

Iluminum Green Houses 
Ltd  

Contact Person:  
Tel: 254-732-613-501, 254-732-613-531 
E mail: info@illuminumgreenhouses.com 
Web: www.illuminumgreenhouses.com 
 Ground Floor UG-8, Bishop Magua Centre,  
opposite Uchumi Ngong road 
 

Shade nets importers 
and greenhouse 
construction  

Instarect Ltd  Contact Person: Ms. Josephine 
Tel: 0721 975179 
E mail: jesphine@instarect.co.ke 

Shadenets and 
greenhouse dealers  

HORTIPRO LIMITED Contact Person: Mr. Jay Dave- MD 
Tel: 254-722-366-319 
E mail: jay@hortiprolimited.com 
Web: www.hortiprolimited.com 
Road A off enterprise road 

Shadenets and 
greenhouse dealers  

Simba Tractors Ltd  Cell: 0795770009 
Simba Tractors Ltd (Tractors, Farm implements) 
Imran Ahmad - Managing Director 
Email: simbatractorsltd@gmail.com 

Tractor spares 

Shade Net Ltd Contact Person: 
Tel: 254 20-2118204/5 
Email: shadenet@wananchi.com 
Web: http: //www.shadenet.co.ke 
Located off Gatanga road next to Tropical Farm 
Management. 
 

Shadenet for 
Agriculture 
Greenhouses 

African Grain Care 
Equipment Ltd (AGCE) 

Tel: 254-741-186-599, 254-741-186-600, 254-739-148-
300 
E mail: info@agce.co.ke 
Web: www.agce.co.ke 
 AGCE House Off Eldoret-Nakuru Highway 

Rice milling Machines  
Post-Harvest 
Agricultural 
Machinery through 
design  
of plants, 
importation and sale 
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of machinery, setting  
up of turnkey plants, 
maintenance and 
service of equipment 

Pan Agric International  Contact Person: Irungu 
Tel:  +254-722-854 191 
 

Forrage Cutters, Rice 
milling machines 

AFRICA GRAIN CARE LTD Tel: 254-792-651-981, 254-792-651-981 
E mail: info@agc.co.ke 
Web: www.agc.co.ke 
2nd Floor, Tabasamu Apartments, Ganjoni, Mombasa, 

  

Emica Logistics Limited Contact Person: Mr. Tim Mutiso-Director 
Tel: 254-711-905-541 
E mail: tim@emicalogistics.com 
Web: www.emicalogistics.com 
  

One off buyer of 
Shadenets  

East African Business Co 
Ltd 

E mail: info@eabusinesscompany.com 
Web: www.eabusinesscompany.com 
  

Grain machines 
handling company  

Muharata Agri Machinery 
Company Ltd 

Contact Person: 
Tel: 254 706 618 847, 254 735 597 509 
E mail: info@muharata.co.ke 
Web: www.muharata.co.ke 
 Kariobangi Light Industries, Outering Road, Nairobi, 
KENYA 

Food procesing 
machines 

Western Kenya Rice Mills Contact Person: 
Tel: (+254) 0731 630105 
Unyunyizi House, Lenana Road 
P.O Box 30372, 00100 NAIROBI, KENYA. 
Mobile number: 0711061000 
Landline: +254 0202711380, 2711468, 
Fax: +254 020 2722821, 2711347 

  

Nice Rice Millers Contact Person:Mr. Charles Njiru 
Tel: (+254) 722161613 
 Issaco Rd 

Millers – Posho & 
Grain 
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AgroTunnel International 
Limited 

Contact Person: Eng. Oliver Ndegwa, Director. 
Tel: 254722520083 254 733 520 083, 254 723 675 878 
Email: oliver.ndegwa@foddergrow.com, 
agrotunnelkenya@gmail.com, 
greentunnel2012@gmail.com 
Web: www.agrotunnels.com 
Ongatarongai, Nairobi. 

Greenhouse 
installation and 
Hydroponic 
Fodder machines, 
training on 
greenhouse 
management and 
hydroponic 
production. 
 

Grekkon Limited Contact Person:  
Tel:   +254 715 157132 
Email: info@grekkon.com 
Web: grekkon.com 
 Amrash Business Park, Utawala, Nairobi, Kenya 

manufacture and 
distribution of 
greenhouses  
and other related 
irrigation products  

Green Tec Irrigation Contact Person: Geoffrey 
Tel:  +254-733835308 
Email: greeninitiatives2@gmail.com 
Web: www.greeninitiativeskenya.com 
 TRV House, 5th floor, 5C 
Muthithi Road, Westlands 

construct, sale and 
supply affordable 
 greenhouse units  

San Adrean Greenhouses 
Kenya 

Contact Person: Gertrude Njeri - Marketing Director 
Tel:  +254737825568, +254710399385  
Email: sanadreangreenhouses@gmail.com 
Web: www.sanadrean.com 
 WESTLANDS-MUSEUM HILL 
(INSIDE THE NATIONAL MUSEUM OF KENYA) 

METALLIC AND 
WOODEN  
GREENHOUSE 
CONSTRUCTION 

Agri Plast Kenya Contact Person:  
Tel: (+254) 716 257 050, (+254) 704 682 656 
Email: info@agri-plast.co.ke 
Web: http://agri-plast.co.ke 
 Off Mombasa Road, City Cabanas,  
Solanite Industries, Store No. 3 
Nairobi, Kenya. 

manufacturers and 
distributors of 
greenhouse plastic 
films  

HORTITECHNO Contact Person:  
Tel:  +254 723 053 026 
Email:  
Web: www.kenyagreenhouse.com 
Cabanas Nairobi City KE 

Greenhouse agri-
technology company  
that construct 
durable and 
customized 
 metallic and wooden 
frame greenhouse 
kits,  
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shade houses, drip 
irrigation , 
 accessories, 
agronomy, soil 
testing 

Westlife Deco Ltd  Contact Person: 
Tel: 254 721212715, 254724309445,  
Email: westlyfdecos@gmail.com, 
info@westlifedeco.com 
Web: www.westlifedeco.com 
 Shamneel Court Between Unga House, westlands 

  

Horti-Greenhouse 
Ltd/Charles Gerard Co. 
Ltd 

Contact Person: Sput Verwiel - Managing Director 
Tel: 254 722 349 822, 254 737 939 393, 254 722 207 
211 
Email: sput@horticentre.co.ke, 
horticentrekenya@gmail.com 
Web: www.horticentrekenya.com 
 Mushroom Road (off Kiambu Road), Nairobi 

imports and exports 
floricultural and 
horticultural 
equipment’s and 
accessories for 
Greenhouse 
installation and 
Irrigation Systems 
among other 
products. 

Elgon Kenya Contact Person: Harrison 
Tel:  +254717 888 877, +254733 509 509  
Email: sales@elgonkenya.co.ke  
Web: www.elgonkenya.co.ke 
National Park East Gate Road, Off Mombasa Road, 
Behind Lab & Allied Building, Nairobi, Kenya 

*distributor and 
retailer for Agro 
Inputs  
and greenhouse 
equipments  

Illuminum Greenhouses 
Kenya 

Contact Person: Mr TAITA - OPERATIONS AND 
ENGINEERING 
Tel:  +254732613501, +254732613531 
Email: info@illuminumgreenhouses.com 
Web: illuminumgreenhouses.com 
Ground Floor UG-8, Bishop Magua Centre, 
opposite Uchumi Ngong road. 

Agri-Tech 
greenhouse and drip 
installation  
company in Kenya 

mailto:Contact%20Person:%20Harrison%0BTel:%20%20+254717%20888%20877,%20+254733%20509%20509%20%0BEmail:%20sales@elgonkenya.co.ke%20%0BWeb:%20www.elgonkenya.co.ke%0BNational%20Park%20East%20Gate%20Road,%20Off%20Mombasa%20Road,%20Behind%20Lab%20&%20Allied%20Building,%20Nairobi,%20Kenya
mailto:Contact%20Person:%20Harrison%0BTel:%20%20+254717%20888%20877,%20+254733%20509%20509%20%0BEmail:%20sales@elgonkenya.co.ke%20%0BWeb:%20www.elgonkenya.co.ke%0BNational%20Park%20East%20Gate%20Road,%20Off%20Mombasa%20Road,%20Behind%20Lab%20&%20Allied%20Building,%20Nairobi,%20Kenya
mailto:Contact%20Person:%20Harrison%0BTel:%20%20+254717%20888%20877,%20+254733%20509%20509%20%0BEmail:%20sales@elgonkenya.co.ke%20%0BWeb:%20www.elgonkenya.co.ke%0BNational%20Park%20East%20Gate%20Road,%20Off%20Mombasa%20Road,%20Behind%20Lab%20&%20Allied%20Building,%20Nairobi,%20Kenya
mailto:Contact%20Person:%20Harrison%0BTel:%20%20+254717%20888%20877,%20+254733%20509%20509%20%0BEmail:%20sales@elgonkenya.co.ke%20%0BWeb:%20www.elgonkenya.co.ke%0BNational%20Park%20East%20Gate%20Road,%20Off%20Mombasa%20Road,%20Behind%20Lab%20&%20Allied%20Building,%20Nairobi,%20Kenya
mailto:Contact%20Person:%20Harrison%0BTel:%20%20+254717%20888%20877,%20+254733%20509%20509%20%0BEmail:%20sales@elgonkenya.co.ke%20%0BWeb:%20www.elgonkenya.co.ke%0BNational%20Park%20East%20Gate%20Road,%20Off%20Mombasa%20Road,%20Behind%20Lab%20&%20Allied%20Building,%20Nairobi,%20Kenya
mailto:Contact%20Person:%20Harrison%0BTel:%20%20+254717%20888%20877,%20+254733%20509%20509%20%0BEmail:%20sales@elgonkenya.co.ke%20%0BWeb:%20www.elgonkenya.co.ke%0BNational%20Park%20East%20Gate%20Road,%20Off%20Mombasa%20Road,%20Behind%20Lab%20&%20Allied%20Building,%20Nairobi,%20Kenya
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AGRICULTURAL MACHINERY IMPORTERS (Uganda) 

Company Contact details 
 

Karnataka Water Pumps 
(Afri Ltd ) 

Contact Psn: Mr. Prasanth - Director  
Tel: 256757223237 
E mail: prasanth@sevenhills.co.ug 
Web: www.sevenhills.co.ug 
Add: Plot No.13, 1st Street, Ind. Area, Kampala 
 

General & Allied Limited 
(Afri Seeds Ltd ) 

Contact Psn: BNS Gowda 
Tel: 256712487025, 256712732368, 256752732368, 256758913909,  
E mail: gal@infocom.co.ug 
Web: www.infocom.co.ug 
Add: plot 122, 6th Street, Ind. Area 
 

Smart Farming Ltd Contact Psn: Ezra Luggya 
Tel: 256772406449, 256750406449 
Email:ezra.l@smartfarmingug.com 
Web: www.smartfarmingug.com 
Add: UWEAL Hse. 2nd Flr, UMA Showground, Lugogo 
 

Mohan MuthaExports PVT 
Ltd 

Contact Psn: Ajay Jain 
Tel: 256708490860 
Email: ajay@mmexports.com 
Web: www.mmexports.com 
 

Scogem Enterprises Limited 
 

Contact Psn: Jennifer Mananu 
Tel: 256782302470, 256751926042,  
E mail: scogementerprisesltd@gmail.com 
Add: UMA Showground Lugogo 
 

EXCEL MODERN AGRO 
NETWORKS  
 

Contact Person Dr. Shady Mohamed 
Designation Director 
Address Prime plaza 5th floor,plot 23-27 Jinja Rd 
Phone 0791790000 
Email_Address info@worldebn.com 
Website www.worldebn.com 
Physical_Location Prime Plaza 5Th Floor,Plot 23-27 Jinja Rd  
 

RNJ POWER CENTRE LTD Contact Person Ndiwalana John - Director 
Phone 0752 - 378777 
Email_Address rnjpowercentre@gmail.com 
Physical_Location Rubaga Road  
 
 

http://www.mmexports.com/
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Farm Engineering Industries 
Ltd - FEIL 
 
 
 

Contact Person:  Tarne Padhaal 
: Plot 127/131, 6th Street, Industrial Area Sixth St, Kampala, Uganda 
Phone: +256 41 4340640 
T: +256 7522 22666 
Email: tarne@feilug.com 
Email: stores@feilug.com 

STAUNCH MACHINERY - 
UGANDA 

Contact Person: Muhammed Hussein - Managing Director 
6th street,industrial area,kampala 
P.O.Box:2533 
land line +256 417 130232 
Tel: +256 701 500000 - +256 700566666 / 0701500000/ 0700 - 566666 
staunchmachineryug@yahoo.com 
staunchug@staunchmachinery.net 
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AGRICULTURAL MACHINERY IMPORTERS (Tanzania) 

Company Contact Details 

Green Revo Ltd. Mr. Olais Alexander 
Managing Director 
GreenRevo Ltd. 
P.O. Box 11101, 
Arusha, Tanzania 
Email. info@greenrevo.co.tz 
 

Tornisch Agricultural 
Products 

Mr. John Isaack Mtumuli 
Director 
Tornisch Agricultural Products  
P.O. Box 6186 
Mbeya District, Tanzania 
Email. tornischagri@gmail.com 
 

BURHANI MACHINE & 
TRACTOR PARTS 

1 MR. EDWARD GITAU CHIEF OPERATING OFFICER (C.O.O)  
2 MR. YUSUF MANJI GROUP CHAIRMAN 
DAR ES SALAAM, TANZANIA  POSTCODE  14112  
TEL: +255 (22) 286-1060/61/62 
FAX: +255 (22) 286-0088  
E-MAIL: info@qualitygroup.com 
WEBSITE: http://qualitygroup.com/  
 

MTII INVESTMENTS MS. DORIS MSENDO   - HEAD OF SALES 
MIKOCHENI, DAR ES SALAAM   POSTCODE  14112 
TEL: +255 762123085 
E-MAIL: msendodory@gmail.com 
WEBSITE: www.mtiiinvestment.co.tz 

JOASEK COMPANY 
LIMITED 

Mr. Suleiman Kasenda Position CEO 
ADDRESS: P.O. Box 31530, Dar es salaam, Tanzania. 
TEL: +255 784800573 
E-MAIL: info@joasek.co.tz   
WEBSITE: www.joasek.co.tz 

 

mailto:info@greenrevo.co.tz
mailto:tornischagri@gmail.com
mailto:info@qualitygroup.com
http://qualitygroup.com/
mailto:msendodory@gmail.com
http://www.mtiiinvestment.co.tz/
http://www.joasek.co.tz/

